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Stort intresse for Gomeros
kontrollutrustning SIPP nar Australiens
elnat moderniseras

Trots att kontinenten bara har 25 miljoner invanare innebdr dess storlek att
Australien har ett elndt som ar ungefar dubbelt sa stort som Tysklands.
Landets geografi och de stora avstanden har samtidigt inneburit hoga
kostnader for underhall. Ett okat fokus pa storskaliga projekt inom fornybar
energi och digitalisering driver ocksa pa utvecklingen och behovet att
modernisera elndtet. Det har i sin tur skapat ett stort intresse for Gomeros
kontrollutrustning SIPP som majliggor prediktivt underhall och
distansovervakning av natstationer. Gomeros aterforsaljare KingHill har
hittills salt SIPP kontrollutrustning till sex olika elndatsoperatorer och foretag



i tre av Australiens delstater.

Totalt omfattar den australiensiska elnatsmarknaden cirka 20 000
natstationer dar flertalet ar otillgangligt placerade.

Jonas Lindholm, vd for Gomeros lokala partner KingHill, ser efter nagra ars
samarbete hur lyckade pilotinstallationer nu ar pa vdg att ge Gomero ett
bredare genomslag i Australien.

- Liksom i Tyskland star Australien infor stora investeringar i elnatet.
Samtidigt ar det en konservativ marknad dar forandringar oftast tar tid. Det
kravs flera installationer och proof of concept innan man kan rakna med
storre volymer och ett kommersiellt genombrott. Darfor kanns det valdigt bra
att vi nu kommit till en punkt dar flera kunder gett SIPP tekniskt
godkannande.

- | slutet av 2021 raknar vi ocksa med att ha slutfort pilotinstallationer hos
tre elnatsdistributorer i Melbourne. Dessutom har vi sedan tidigare fatt
tekniskt godkannande och genomfort flera lyckade pilotinstallationer hos SA
Power, elnatsdistributoren i delstaten South Australia. SA Power ar Gomeros
hittills storsta kund i Australien. Elnatsdistributdren har varit i gang langst
med tekniken och fortsatter att investera i nya SIPP-enheter for femte aret i
rad. Mot den bakgrunden ser utvecklingen for Gomero och SIPP mycket ljus
ut i Australien.

Gomeros etableringsstrategi fungerar aven i Australien

Liksom i andra sammanhang kan nytankande och innovativa losningar som
ligger i framkant ibland innebara en utmaning nar nya marknader ska
bearbetas. Gomero arbetar darfor utifran en val genomtankt strategi som
forenklat bygger pa tre inledande steg.

- Det forsta vi gor ar att sakerstalla att vi har de tekniska godkannanden som
kravs pa den aktuella marknaden. Det ar sallan nagra problem men behover
anda goras. Darefter genomfor vi pilotinstallationer med storre bolag som
ligger i framkant och blir bra referenser pa hur SIPP fungerar i den lokala
miljon. Nar det ar gjort kan vi ga vidare och teckna ramavtal som mojliggor
en mer storskalig etablering av SIPP, kommenterar Jan-Eric Nilsson, vd for
Gomero Group.



- Att etablera en ny losning pa en ny marknad innebar inledningsvis att
kunderna inte riktigt visste hur de skulle testa och upphandla SIPP. Forenklat
kan man saga att vi var lite fore var tid. Med lyckade installationer och nojda
kunder har vi nu kommit dver det hindret i Australien. Vi har ocksa visat
natbolagen i Australien att Gomero och SIPP har den uthallighet som kravs
for att arbeta med dem langsiktigt. Det handlar om att vara en palitlig kugge i
en infrastruktur som byggs och moderniseras for att fungera i flera decennier.
Vi fick ocksa ett viktigt kvitto pa intresset for SIPP nar vi mitt under pagaende
Covid-lockdown fick i gang ett forsta pilottest med ett av de delstatliga
transmissionsnaten. Under samma period kunde vi aven inleda ett forsta
pilottest med en av de elektrifierade jarnvagsoperatorerna i Australien,
fortsatter Jonas Lindholm.

Intressant fas med stor potential att vaxla upp

Australien har hittills legat ett steg efter Europa och Norden nar det galler att
anvanda uppkopplad teknik pa nat- och transformatorstationer. Samtidigt ar
det ett land som ligger i framkant nar det galler mobilnat. Miljofragan har
ocksa kommit allt hogre upp pa agendan i Australien. Det skapar i sin tur
forutsattningar och incitament att arbeta med ett mer effektivt och hallbart
underhall.

- Sammantaget ar Australien en valdigt intressant marknad som nu baorjar
vaxa for oss och dar det annu inte finns en stark konkurrens och prispress. Var
satsning i Australien bekraftar ocksa att Gomeros modell for att etablera SIPP
pa nya marknader fungerar. Med lokal narvaro, tekniska godkannanden och
lyckade pilotinstallationer skapar vi forutsattningar att na ett bredare
kommersiellt genombrott. Det blir ocksa tydligt att vi arbetar pa en utpraglat
global marknad dar det skiljer forhallandevis lite mellan en natstation i
Adelaide och en i Abisko, kommenterar Jan-Eric Nilsson.

Kort fakta om Australiens elnat

| dag omfattar Australiens elnat 5 delstatliga transmissionsnatbolag med over
40 000 kilometer elledningar samt 13 distributionsnatbolag med dver 850
000 kilometer elledningar. Sammanlagt finns det cirka 20 000 natstationer.

Gomero hjalper kunder inom energisektorn till en langsiktigt hallbar
ekonomisk tillvaxt genom utveckling av system och tjanster for prediktivt
underhall - ett omrade med en mycket stark global tillvaxt. Med



uppkopplade produkter, sensorer, Al och dataanalys ser vi till att
underhallsarbetet kan utforas optimalt och med en hog grad av
automatisering.

Gomeros SaaS-baserade processtod, 0T och en 6kad digitalisering gor det
mojligt att arbeta effektivt med autonoma, uppkopplade enheter -
exempelvis transformatorstationer och stallverk. For kunderna innebar det
okad driftsakerhet, minskade kostnader och battre majligheter att arbeta med
ett behovsstyrt underhall. Det skapar ocksa battre forutsattningar for en 6kad
elektrifiering och ett effektivt miljo- och hallbarhetsarbete. Bland Gomeros
kunder finns Ellevio, Vattenfall, Oresundskraft, Goteborg Energi och Fingrid.

Gomero Group AB ar noterat pa Spotlight Stockmarket (ticker:
GOMERO). www.gomero.com
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